CLOSER'S
MASTERPLAN




Dein Mindset ist deine Tastatur. Mehr Tasten = mehr Moéglichkeiten

DAS RICHTIGE MINDSET

Reiche Menschen tun, was schwer ist, deshalb ist ihr Leben leicht i e sl U ey e, G S Ty
Arme Menschen tun, was leicht ist, deshalb ist ihr Leben schwer. Disziplin und harte Arbeit Entscheidungen und der Architekt deines Lebens - verandere deinen
sind der Schlussel. Geist, und du veranderst alles.

Extreme Klarheit schafft extreme Resulutate GClaube an dich selbst und
Je klarer du dir Uber deine Ziele bist, desto effizienter wirst du diese erreichen. . R .
Schreibe deine Ziele auf, visualisiere sie und halte dich taglich daran. de| Nne Fa h |g ke|ten.

Menschen kaufen entweder aus Inspiration oder aus Verzweiflung Handle mit Klarheit und
Nicht das Produkt muss sich dem Gefuhlszustand deiner Kunden anpassen sondern,
dein Marketing = Wirtschaftskrise -> Angste ansprechen & Wirtschaftsaufschwung -> Sel bStve rtrauen.
Trdume und Ziele.
Grund: Das Resultat bleibt das Resultat und der Weg dort
hin bleibt der selbe.

AWTER ZIEL CEng,) Ubernimm die Verantwortung

fUr deinen Fortschritt.
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Was sind |hre Schmerzpunkte / Traume? Was sind die Erfolgreichsten Angebote in

meinem Markt?

Warum sollte dein Avatar dir vertrauen?

Warum haben diese Angebote nicht die

Wer ist mein Idealer Kunde? . R
Probleme meines Avatars geldst?

Wie zeigen sich lhre Probleme

Strategien der Premium Closer™

Die 3 Schritte eines Premium Closers™ Premium Preise verlangen: Fokus auf Transformation statt
« Frame setzen: Ubernimm die Kontrolle, indem du klare » Menschen bezahlen mehr fiir Informatlon:
Erwartungen formulierst. Transformation und Ergebnisse, nicht fir

I .. . . Biete deinem Kunden nicht nur Wissen,
¢ Qualifikation: Priife den Bedarf, die Mittel und die Informationen.

Entscheidungsfdhigkeit deines Kunden.
o Commitment: Lasse den Kunden den ndchsten Schritt

vorschlagen. Keine Angst vor hohen Preisen:

sondern eine klare Verdnderung, die sein
Leben oder Geschdft nachhaltig
verbessert.

« Je mehr jemand bezahlt, desto mehr schdétzt
er die Dienstleistung oder das Produkt.

Stelle die richtigen Fragen: Sei der Experte, nicht der

as .
+ ,Was ist aktuell deine gréBte Herausforderung?“ Verkaufer:
. },YVasvf::’ast du bisher versucht, um das Problem zu Nutze die Macht der Tonalitét: o EEETechTh B, I e
ose.‘n' . . . — bietet, nicht als jemand, der versucht, etwas zu
O OR3P OO C AN G « 85 % des Erfolgs im Verkaufsgesprédch hdngen verkaufen. Menschen vertrauen Experten, nicht
davon ab, wie du etwas sagst, nicht was du Verkdufern.

sagst. Deine Stimme ist dein Werkzeug.

Psychologische Techniken

Menschen hassen es, etwas verkauft zu
Transformation statt Information: bekommen, aber sie lieben es zu kaufen.

Veranderung entsteht durch Handlungen, nicht durch reines Wissen.
Fluhre deinen Kunden zu Ergebnissen.

Je mehr Menschen bezahlen, desto mehr
schétzen sie das, was sie bekommen

Wert entsteht nicht nur durch den Preis, sondern durch die Erfahrung

Erfolg im Closing beginnt mit mentaler Starke.
und den Erfolg. 9 9 9

Kunden kaufen nicht nur das Produkt, sondern
den Closer - seine Uberzeugung und Fihigkeit,
Sei klar iiber den Wert deines Angebots: ihre Probleme zu |8sen. Ein starkes Mindset und
proaktives Handeln schaffen Vertrauen und
Momentum.

Die Kombination aus psychologischer
Feinfiihligkeit und klaren Strukturen wie Frames,
Deine Einstellung zum Geld beeinflusst deinen Erfolg: Qualifikation und Commitment fihrt nicht nur zu

AbschlUssen, sondern zu langfristigen
+ Lose dich von limitierenden Glaubenssatzen liber Geld. Beziehungen. Erfolg entsteht, wenn mentale

+ Lerne, wie Wohlstand durch Struktur und Planung aufgebaut wird. Starke und Technik im Gesprach harmonieren.

Menschen kaufen die beste Version von sich selbst, nicht das billigste
Angebot.
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